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Innhold

• Yeboo, den levende annonse
–kommunikasjon med kundens kunder

• Sosiale medier i eiendomsbransjen
• Interaksjon med kunden

–Blogg, Facebook, YouTube
–Yeboo er navl 

• Fra idee til market
• Oppsummering
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Kommunikasjon med kunden og kundens kunder
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Sosiale medier - noen fakter

• Sosiale medier er en instrument for 
sosial kommunikasjon - på høyde med 
forbrukeren

• Øke kommunikasjon med kunden - mer 
enn 60% av norske bedrifter har en 
facebook side
–sosiale media er størst aktivitet på nett
–80% av firmaer bruker LinkedIN som 

primærkilde til nye medarbeider
–mer enn 1.5 million nytt innhold hver dag on 

facebook
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Dit vil vi med Yeboo!
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De store innen sosiale medier
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&
Lanserer forretning i sosiale nett
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Pierre Martell, bygger hus
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[kilde: Wendy Meynard, Social Media Bootcamp]

et vellykket eksempel
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Yeboo - ideen

• Hjelpe megleren og kunden gjennom en 
sosial plattform

• Inkludere alle plattformer, facebook, 
twitter, ...

• Snakke med kundens kunder
• Bruker enestående ekspertise for å skape 

samhandling 
–Utviklingen gjennom en av verdens ledende 

facebook apps utvikler
–Forankring gjennom ekspertkunnskap i Norge
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Dit vil vi med Yeboo!
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En levende annonse
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• Sosiale 
medier i dag

• Den levende annonsen
• Megleren kommuniserer 

med kundens venner

Yeboo, en levende kommunikasjon med kundens venner
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Yeboo on Facebook
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• hver eiendom er synlig
• mulige kunder inviteres gjennom venner

fra Yeboo direkte til facebook og andre sosiale medier
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Yeboo - lik informasjon overalt på nett
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dine megler er der hvor dine kunder er
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Markedsføring av deg og dine 
megler
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en varm start for hver ny megler
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Yeboo som navl
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overall på nett, og likevel under kontroll
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Yeboo fordeler

• Du treffer kundene, der kundene er 
• Ny å levende kommunikasjon med 

potensielle kunder og deres venner
• Du blir invitert til bordet, hvor produktet 

ditt diskuteres.
• Flere potensielle oppdrag, flere 

potensielle kunder.
• Du får markedsført deg selv, som megler.
• Personifisert, sosialisert boligsalg
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Yeboo, den levende annonse
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Hvem er vi?

• Frederick Townes, CTO av 
mashable, founder of W3Edge 
- chief of development in 
Yeboo

• Josef Noll, CTO Movation, Prof. 
ved UiO - CTO i Yeboo

• Rune Kvevik, entrepreneur, 
eiendomsutvikler - CEO i Yeboo

• Per Steinar Osmundnes, 
forretningsutvikler, eks 
stortingsrepresentant - CFO i 
Yeboo 

•  og ildsjeler i sosiale nett...
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Status Yeboo - March 2011

• Vår ide
– Gi kunden en mye bedre bruksopplevelse
– Gi megleren en bedre kontakt med kunden
– God rapportering og salgshistorie

• Hva kan vi vise
– Yeboo beta2
– kontakter med flere kunder
– beta-testing i samarbeid 

med kunden

• Tidsplan Q1.2011
– beta tester
– importere reelle data 
– avtaler med pilotkunder
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sammen til suksess  
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vår visjon

• Best på salg på sosiale media
– Gi kunden en mye bedre bruksopplevelse
– Gi megleren en bedre kontakt med kunden
– God rapportering og salgshistorie

• beste eks
– Yeboo beta2
– kontakter med flere kunder
– beta-testing i samarbeid 

med kunden

• Tidsplan Q1.2011
– beta tester
– importere reelle data 
– avtaler med pilotkunder
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sammen til suksess  
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